
Профессиональное управление объектами медицинского туризма.

Наши приоритеты:
- Санаторно-курортные комплексы.
- Курортные и SPA-отели с медицинским центром (действующим или планируемым).

Ключевой принцип:
Медицина — это фундамент. Мы выстраиваем позиционирование и стратегию 
развития, опираясь на медицинскую составляющую, что обеспечивает максимальную 
динамику прибыли.

УПРАВЛЕНИЕ ОБЪЕКТАМИ МЕДИЦИНСКОГО ТУРИЗМА.



ПРЕИМУЩЕСТВА. 

Авторский алгоритм: Быстрый выход на рост выручки за счет 

отработанных методик.

- Работа с имеющимися ресурсами: Мы оптимизируем текущую базу 

без необходимости масштабных инвестиций в реконструкцию.

- Команда экспертов: Профессиональное управление продажами, 

маркетингом, персоналом, питанием и хозяйственной службой.

- Репутация: Подтвержденный опыт и положительные отзывы 

собственников и директоров.

УПРАВЛЕНИЕ ОБЪЕКТАМИ МЕДИЦИНСКОГО ТУРИЗМА.



Минимальные требования к объекту:

1. Номерной фонд: от 50 номеров.

2. Материально-техническая база: сохранное состояние 

инфраструктуры.

3. Медицинская база: наличие или потенциал для развития 

медицинских услуг.

УПРАВЛЕНИЕ ОБЪЕКТАМИ МЕДИЦИНСКОГО ТУРИЗМА.



Полный цикл операционного менеджмента.

- Команда: Наем персонала, формирование штатного расписания и 

обучение стандартам сервиса.

- Бизнес-процессы: Комплексная автоматизация продаж и ключевых 

операций.

- Финансы: Исполнение операционного бюджета, контроль расходов и 

оптимизация издержек.

- Продажи и маркетинг: Разработка стратегии продвижения, управление 

тарифами и усиление бренда объекта.

УПРАВЛЕНИЕ ОБЪЕКТАМИ МЕДИЦИНСКОГО ТУРИЗМА.



Прозрачность и контроль.

Мы обеспечиваем:

- Сохранность активов: Бережное и профессиональное отношение к 

имуществу.

- Финансовая прозрачность: Регулярная отчетность (ежемесячная и 

годовая) в рамках утвержденного бюджетирования.

- Точки контроля: Четкая система мониторинга ключевых показателей 

эффективности (KPI).

- Автоматизация: Использование максимального потенциала ПО для 

исключения «серых зон» в отчетности и процессах.

УПРАВЛЕНИЕ ОБЪЕКТАМИ МЕДИЦИНСКОГО ТУРИЗМА.



Этапы запуска сотрудничества:

1. Комплексная оценка объекта: Глубокий аудит (финансы, 

инфраструктура, медицина, персонал, маркетинг).

2. Разработка стратегии: Обсуждение заключения, постановка целей, 

распределение полномочий и согласование договора.

3. Старт управления: Внедрение стандартов, запуск стратегии 

продвижения и переход на регулярную отчетность.

УПРАВЛЕНИЕ ОБЪЕКТАМИ МЕДИЦИНСКОГО ТУРИЗМА.



РЕЗУЛЬТАТ: 

-Стабильность: Прогнозируемые денежные потоки и 

регулярный доход.

- Рост стоимости: Повышение капитализации бизнеса 

за счет системности и прибыльности.

- Свобода: Передача управления профессионалам и 

избавление от операционной рутины.
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